微信营销方案
一：微信营销的目的
可以开拓市场宣传新渠道，从而塑造企业的品牌形象。可以与客户进行互动，进一步的发展潜在的客户。及时的推送品牌产品的促销活动，优惠信息从而吸引客户预定。目前随着微信的到来，很多的企业现在已经把握这个比较流行方式来对新老客户进行宣传，维护，推广和交流。因此我们的目的就是要建立一个一对多的互助营销平台来提高品牌知名度和增加品牌的营销力。那么就是微信公众平台。
二、市场分析与定位
产品分析
目标客户定位

三、营销环境分析
宏观环境
微观环境

四、微信营销策略


五、微信营销实施步骤
1：注册了微信公众平台，要设置账号信息和头像，关键词，消息自动回复等等话语。然后进行添加客户分组。最后再前期进行内容维护和增加粉丝。
2：内容一定要软，这样的话才能够增加粉丝
3：接着先将我们的老客户拉进去养起来，进行开发，培养关系，感情，增强二次或多次消费和介绍。
4：紧接着，我们会用一些外推的方式来增长微信粉丝，主要是寻找最准确的粉丝，进行培养，转化购买。
5：时机成熟可以做活动再次吸引。
六、微信推广的策略：（线上/线下）
线上：
1：微信互推：就是利用个人微信来带动微信公众号。
2：私人号互动：用自己私人的微信号把微信公众号码分享到朋友圈，让微信朋友圈的人进行帮助分享。
3用微博代人微信：在微博里面插入微信公众账号的二维码。进行扫码添加。
4：朋友圈，将微信公众号码里面的精彩内容分享在朋友圈里面，这种方法对于宣传微信公众账号方法很好，但是前提是微信文章的内容底部一定要放二维码。
5：QQ推广：充分的利用QQ群，QQ邮箱，QQ头像，每天发布有用的信息进行推广。
6：H5海报宣传推广。
[bookmark: _GoBack]7：B2B平台进行发布，宣传。
8：支付宝口令红包：可以在文章底部或者文章中间添加口令红包，这样的话能够增加阅读量和增加粉丝数量，从而起到销售的目的。
9：将微信公众号的二维码方成头像，比如说，企业的博客、论坛、QQ号、QQ群等一切可以利用到的地方都挂出二维码。
10：企业的官网上直接挂出微信公众号码的二维码，放在首页明显处。
11：在微信上面设置奖项活动。
12：公司员工可以利用自己的微信号码将二维码进行群发，然后利用朋友的朋友进行群发等等。
线下：
1：户外广告。
2：扫码有礼品，（可以设置一些女孩子喜欢的小饰品，前提是一定要控制好成本。但是扫码的时候一定要选择精准的客户，然后扫码的时候需要扫码人关注然后群发。）
3：公司的名片上面可以印微信公众号的二维码。
4：参加大型活动，将公司的二维码等等。
七、微信营销费用预算
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八、微信营销的预期效果
1：曝光率很高。
2：有稳定的群体，并且粉丝也会不断的增加。
3：有忠诚的粉丝。
4：能够宣传和传播自己的品牌产品，从而达到盈利的状态。
九、微信营销注意事项
1：目的要明确：内容一定要软性，内容要有针对性。
2：微信内容的推送时间，一般情况下在上班前，或者中午，或者下午四点之后。
3：及时查阅，及时回复。随着信息的增长，消息也许回复不过来，所以要制定一个合适官方一点的回复句子。然后批量进行回复。
4：在推送内容的时候标题一定要新颖。
5：不要盲目的加粉，加粉的时候一定要有目标性。
6:一定要对粉丝的提问进行反馈信息进行回复处理。


